職務経歴書

        

20ｘｘ年ｘ月ｘ日現在         

氏名：○○　○○
■　職務概要
	○○○大学院を卒業後ｘｘｘｘ株式会社に入社し、約ｘ年間、BtoCのデジタルマーケティング業務に従事しております。また、顧客のリピート率向上を目指したCRM（企画立案、販促物制作・進行管理・LP・メルマガなど）も経験を積んでおり、新規集客からCRMまで一気通貫の経験を積んでおります。


■　職務経歴
勤務先名：ｘｘｘｘ株式会社　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　（勤務期間：20ｘｘ年ｘ月ｘ日～現在）
◆事業内容：ｘｘｘｘｘｘｘｘｘｘｘｘ

◆資本金：ｘｘｘ百万円　　　　　◆売上高：ｘｘ百万円　　　　　◆従業員数：ｘｘ名　◆上場区分：東証プライム上場
	期間
	業務内容

	20ｘｘ年ｘ月

　　　～

20ｘｘ年ｘ月


	部署名：マーケティング本部　第1チーム

	
	【担当職務】　
・ブランド課題を分析し、デジタルコミュニケーションの戦略立案実行

・WEB広告運用（SEO対策/SNS/ディスプレイ広告/アフィリエイト広告）

・オウンドメディア（ブランドサイト、公式 SNSアカウント）の運用、コンテンツ作成

・広告代理店と連携しながら、コミュニケーション戦略を設定

・クリエイティブ制作、コンテンツ制作の制作進行


	20ｘｘ年ｘ月

　　　～

現在
	部署名：マーケティング本部　第4チーム（ECチームに異動）

	
	【担当職務】　
◆WEB広告運用
・eコマースでの新規顧客獲得プログラム（SEM、アフィリエイト、純広告）の導入

・新規顧客開拓のための、ビジネス企画・実行管理
◆CRM

・顧客管理、顧客層分析（規模：約ｘｘ万人）

・メルマガの企画・制作（キャンペーン・リピート促進・新商品の案内）

・ステップメールの企画・制作業務

・MAツール導入
◆デジタルコミュニケーション

・SNS の記事・バナー制作・運用（LINE＠/公式 LINE/facebook/Instagram）

・自社サイト・ブランドサイトコンテンツ企画・制作業務

・キャンペーン LP・商品ページの企画・制作業務


■　保有資格
・TOEIC850点（20ｘｘ年ｘ月取得）
　※ビジネスでの使用経験：ｘｘ年（プレゼンテーション可能）
■　自己PR
　常に現場に足を運びお客様の反応を生で体感する事で、消費者目線をわすれない事を、なによりも大切にしてまいりました。また現状に満足する事なく、常によりよい結果を求め、妥協する事なく細部にいたるまで改善を行っております。
　今後は、自身の経験を活かし、新たな環境での就業を希望しております。

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　以上
